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Varje dag om
sma och medel-
stora foretag

M Vad vill du ldsa om pa

DI Entreprendr? Tipsa oss,
entreprenor@di.se

08-573 650 00

Fintkrisar
for foretags-
formedlare

Nexxt Féretagsformedling som
riktar sig till mindre foretag
formedlade trots finanskrisen
27 foretag i fjol, endast tre farre
an forrforra aret.

”Medierapporteringen har gett in-
trycket attunder 2009 har det nastan
ratt stiltje inom foretagsformedling-
en. For var del har vi haft nistan lika
manga foretag som aret innan”, sé-
ger Anders Karfeldt, vd for och en av
grundarna av Nexxt Fastighetsfor-
medling,en sammanslutning avelva
foretagsmaklare runt om i Sverige.
“Innevarande ar kdnns som om
det kan bli mer positivt dn i fjol. Pa
tre dagar har vi fatt in tre nya kunder,
bland annat ett reklamforetag som
vill ha hjilp med en sammanslag-
ning, och en storre bensinmack.”

7.4 Mkr for dyraste foretaget
Kopeskillingarna varierade i fjol frén
7,4 miljoner kronor, vilket avser ett
livsmedelsproducerande foretag, till
250 000 kronor, som en mindre
redovisningsbyra séldes for. Sam-
manlagt saldes foretag for 42,3 Mkr.

Totalt omsatte de foretag som
Nexxt silde 188,9 Mkr och hade
sammanlagt 82 anstéllda. Anders
Karfeldt konstaterar att priset raknat
pa omsittningen sjonk under 2009.

”Det kan uttryckas som att priset
péa smé och medelstora foretag sjonk
fréin 34 6re per omsittningskrona till
22 ore mellan 2008 och 2009.”

Nexxt riktar in sig pa foretag med
upp till 30 Mkr i omséttning.

Kunderna é&r allt fran livsmedels-
producenter, butiker, reklamforetag,
mekanisk produktion, bilverkstider,
campinganlidggningar, redovisnings-
byraer och stidbolag till byggverk-
sambhet.

”Séljarna ar oftast foretagare som
vill dra sig tillbaka och inte har na-
gon som tar over. Andra anledning-
ar kan vara att de har fatt krav fran
kunder att gora investeringar som de
inte kan eller vill gora, eller s har
nyckelpersoner slutat eller ocksa
finns sjukdom med i bilden. Orsa-
kerna till exit kan vara olika.”

Séljer pa ett halvar
Ménga smaforetagare tror att det tar
uppat ett ar att silja sitt foretag.

”"For oss tar en foretagsaffar
i genomsnitt sex—sju manader fran
det att man skriver ett uppdragsavtal
till likvidavrakning”

Sedan starten 2006 har Nexxt
genomfort 75 foretagsaffirer.

”Det totala transaktionsvardet
uppgar till 129,1 Mkr. Det hogsta pri-
set pa ett foretag som vi har formed-
lat &r pa 10 miljoner”

Nexxt Foretagsformedling, som
finns pé atta orter i Sverige och har
ett dotterbolag i Danmark, omsatte
2009 runt 6 Mkr, en minskning frén
6,9 Mkr 2008.

REET WAIKLA
reet.waikla@di.se
08-573652 63

SER VANDNING. Enligt Ninetechs vd Ulf Sandlund vagar kunderna satsa igen. "Nervositeten pa marknaden har slappt. Vara kunder borjar vaga gasa.

A

Instilld pa tillvixt

It-bolaget Ninetech expanderar med sikte pa borsen

KARLSTAD

It-bolaget Ninetech i Karlstad har képt
merparten av verksamheten i den bors-
noterade affarssystemsutvecklaren Jeeves
dotterbolag Reveny Systems.

Nu gor sig Ninetech redo att ta mark-

nadsandelar.

”Att vi som litet bolag koper
tycker jag dr kaxigt. Vi jobbar
som galdrslavar nu for att go-
raintegrationen sé snabb och
effektiv som mojligt. Reveny
kommer att vivas in och bli
Ninetech G6teborg”, sager vd
Ulf Sandlund.

Genom affaren tar Nine-
tech Over Reveny Systems
varumaérke, 15 medarbetare,
kunder och avtal. Kopeskil-
lingen ar dnnu inte offentlig-
gjord. Reveny Systems om-
satte cirka 18 Mkr 2008, men
forra rethade bolaget, enligt
uppgift, en kraftig nedgang.

Uppgang och fall

Ninetech startades 1993 av
nio tekniker som hoppade av
fran davarande datakonsult-
bolaget Programator i Karl-
stad. Bolaget vixte stadigt
fram till &r 2000 d& foretaget
toppade med cirka 50 Mkr i
omsittning och 50 anstillda.

Men sedan sprack it-bubblan
och bolaget fick dra ned till
cirka 30 anstillda. Vind-
ningen kom inte forran 2005.

Ulf Sandlund kom i kon-
takt med Ninetech for forsta
géngen ar 2003. Som it-chef
pa Billeruds bruk Gruvon i
Grums blev han stadig kund
hos bolaget.

Fem ar senare kopte han
tillsammans med Ovriga
partner i riskkapitalbolaget
Initium 37 procent av Nine-
tech, med option pa fler akti-
er de kommande &ren.

Kommunerna e-satsar
Ninetech har kunder inom
bade privat och offentlig sek-
tor. Det storsta affarsomradet
ar it-konsultverksamhet som
stér for 40 procent av omsatt-
ningen. Direfter kommer
leverans av infrastruktur och
drift av it-system med totalt
20 procent.

Ninetech-
gruppen

M Agare: Initium
System cirka

37 procent, Nine-
tech Software
cirka 40 procent,
och personalen
cirka 23 procent.
B Omsiéttning:
2008 (brutet
réakenskapsar):
64 Mkr. Prognos
2009 (brutet
réakenskapsar):
80 Mkr.

M Resultat fore
skatt: 5,7 Mkr.

M Antal anstillda:
70.

Ninetechs storsta kund &r
Vastra Gotalands-regionen
med 20 procent av omsitt-
ningen. Bolagets expansion
sker nu framst for att kom-
munerna satsar pa e-tjainster
till sina invénare. Ulf Sand-
lund ser en stor affarspoten-
tial:

”Omradet kring e-tjanster
tror vi vixer procentuellt
mest de kommande tolv ma-
naderna.”

Funderar pa boérsen
Ninetechs ledning fokuserar
pa organisk tillvixt och ytter-
ligare forvarv. En borsintro-
duktion inom de nidrmaste
aren ar inte utesluten.

Vi for en dialog i ledning-
en om det. Jag kan inte annat
an slas av den allméanna de-
batt som har startat de sista
manaderna. Man ser en 6kad
trend bland onoterade bolag
att aterigen titta pa borsen
som ett alternativ. Jag forso-
ker ha ett affarsuppldgg som
gor oss mogna for en bors-
introduktion nar som helst”,
sager Ulf Sandlund.

Men han ar ocksa vaksam
och forsoker att inte gasa allt-
for mycket.

”Vi ar ett ambitiost bolag
som vill valdigt mycket, men

som jag har en kiinsla av kan
gapa efter lite for mycket. Det
ar en spretighet som vi méste
dtgdrda. Vi far inte bli en
diversehandel som gor allt,
men ingenting bra”

Ninetech oOkade forra
rakenskapsaret omséttning-
en med 30 procent till
64 Mkr. Och Ulf Sandlund
tror pé ett rejalt lyft 4ven i r.

”Vid den hér tiden nésta ar
arviett bolag som har en om-
sdttning pa 100 miljoner kro-
nor. Om fem &r omsitter vi
6ver 150 miljoner. D& &r vi
sékerligen uppe i 80-100 an-
stillda”, siger han.

Anstiller och bygger ut
Forra aret nyanstéllde Nine-
tech 16 personer och i ar pla-
nerar Ulf Sandlund att utoka
arbetsstyrkan med ytterliga-
re 10. For niarvarande har bo-
laget 70 anstallda.

For att klara expansionen
investerar Ninetech cirka
2 Mkriombyggnader av sina
lokaler i Karlstad. Kontors-
ytan ska okas med 200 kva-
dratmeter till 700 och det be-
riknas vara klart i sommar.

HAKAN FRISELL
hakan.frisell@di.se
070-77493 33



